
  
  

SSeelllliinngg  aa  CCoouunnttrryy  CClluubb  LLiiffeessttyyllee??  
CClluubb  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorrss  CCaann  HHeellpp  YYoouu  

(You don’t have to be a member of the club to network effectively) 
  

  
LLuuxxuurryy  hhoommee  bbuuyyeerrss  aarree  oofftteenn  eexxcceelllleenntt  pprroossppeeccttss  ffoorr  ccoouunnttrryy  cclluubb  mmeemmbbeerrsshhiippss  ––  tthhee  
cclluubb  mmaayy  bbee  aann  iimmppoorrttaanntt  ppaarrtt  ooff  tthhee  lliiffeessttyyllee  tthhee  bbuuyyeerr  ddeessiirreess..    TToo  eennhhaannccee  yyoouurr  sseelllliinngg  
aabbiilliittyy  aanndd  yyoouurr  sseerrvviiccee  ttoo  yyoouurr  pprroossppeeccttss,,  ttaarrggeett  cclluubbss  iinn  tthhee  aarreeaa  wwhheerree  yyoouu  wwoorrkk  aanndd  
ggeett  ttoo  kknnooww  tthhee  cclluubb  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorrss..    
  
WWhheenn  yyoouu  hhaavvee  aa  pprroossppeecctt  llooookkiinngg  aatt  hhoommeess  iinn  tthhee  cclluubb  aarreeaa  ((eessppeecciiaallllyy  oouutt--ooff--ttoowwnneerrss)),,  
uuttiilliizzee  tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  aass  aa  rreessoouurrccee..  TThhiiss  iiss  eessppeecciiaallllyy  eeffffeeccttiivvee  ffoorr  pprroossppeeccttss  
wwhhoo  aarree  llooookkiinngg  ffoorr  aa  ccoouunnttrryy  cclluubb  lliiffeessttyyllee  aass  ppaarrtt  ooff  tthheeiirr  lluuxxuurryy  hhoommee  ppuurrcchhaassee..  YYoouu  
ddoonn’’tt  hhaavvee  ttoo  bbee  aa  ccoouunnttrryy  cclluubb  mmeemmbbeerr  ttoo  nneettwwoorrkk  wwiitthh  tthhee  cclluubbss  iinn  yyoouurr  aarreeaa..      
MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorrss  aarree  aapppprreecciiaattiivvee  ooff  tthhee  ooppppoorrttuunniittyy  ttoo  sshhooww  tthheeiirr  ffaacciilliittiieess  ttoo  
qquuaalliiffiieedd  mmeemmbbeerr  pprroossppeeccttss  aanndd  yyoouurr  cclliieennttss  wwiillll  aapppprreecciiaattee  yyoouurr  hheellppiinngg  tthheemm  ffiinndd  aa  
cclluubb  tthhaatt  mmaattcchheess  tthheeiirr  nneeeeddss..      
  
MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorrss  ccaann  bbee  ssaallee  eennhhaanncceerrss  bbyy  hheellppiinngg  yyoouu  sseellll  tthhee  aarreeaa  lliiffeessttyyllee..    TThheeyy  
ccaann  hheellpp  rreeiinnffoorrccee  bbuuyyiinngg  ddeecciissiioonnss  aanndd  bbee  eexxcceelllleenntt  ssoouurrcceess  ooff  bbuuyyeerr  aanndd  sseelllleerr  lleeaaddss..  
NNeettwwoorrkk  wwiitthh  tthheemm  aanndd  yyoouu’’llll  ffiinndd  cclluubb  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorrss  ccaann  bbee  vvaalluuaabbllee  
nneettwwoorrkkiinngg  ppaarrttnneerrss..    WWhhaatt’’ss  mmoorree,,  nneettwwoorrkkiinngg  iiss  eeaassyy..    
  
SSttaarrtt  bbyy  ttaakkiinngg  ttiimmee  ttoo  iinnttrroodduuccee  yyoouurrsseellff  ttoo  tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorrss..  EExxppllaaiinn  tthhaatt  yyoouu  
sseellll  iinn  tthhee  aarreeaa  aanndd  tthhaatt  mmaannyy  ooff  yyoouurr  bbuuyyeerr  pprroossppeeccttss  wwiillll  aallssoo  bbee  iinntteerreesstteedd  iinn  
iinnffoorrmmaattiioonn  oonn  cclluubb  mmeemmbbeerrsshhiipp,,  ssoo  yyoouu  wwoouulldd  lliikkee  ttoo  nneettwwoorrkk  wwiitthh  tthheemm..    TThheenn  ccoonnttaacctt  
tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  wwhheenn  yyoouu  hhaavvee  pprroossppeeccttss  iinntteerreesstteedd  iinn  aa  ccoouunnttrryy  cclluubb  
ccoommmmuunniittyy..  
  
AAsskk  tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  ttoo::  
    

11..  SScchheedduullee  lluunncchh  aatt  tthhee  cclluubb  ffoorr  yyoouurr  pprroossppeeccttss  ssoo  tthheeyy  ccaann  ggeett  ttoo  kknnooww  tthhee  
cclluubb  aanndd  iittss  ffaacciilliittiieess..    

  
WWhheenn  yyoouu  aarree  sshhoowwiinngg  bbuuyyeerr  pprroossppeeccttss,,  bbuutt  nneeeedd  ttoo  jjuuggggllee  ootthheerr  ttaasskkss,,  lliinnee--uupp  ssoommee  
aaddddiittiioonnaall  pprrooppeerrttiieess  ttoo  sshhooww,,  oorr  jjuusstt  mmaakkee  ssoommee  pphhoonnee  ccaallllss,,  bbeeiinngg  aabbllee  ttoo  ddrroopp  ooffff  yyoouurr  
pprroossppeeccttss  ffoorr  lluunncchh  aatt  tthhee  cclluubb  nnoott  oonnllyy  aalllloowwss  tthheemm  ttoo  ffaammiilliiaarriizzee  tthheemmsseellvveess  wwiitthh  tthhee  



cclluubb  aanndd  mmeeeett  tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  ----  wwhhoo  wwiillll  hheellpp  yyoouu  sseellll  tthhee  aarreeaa  oorr  rreeiinnffoorrccee  aa  
bbuuyyiinngg  ddeecciissiioonn  tthhaatt’’ss  aabboouutt  ttoo  bbee  mmaaddee  ----  iitt  aallssoo  ffrreeeess  yyoouu  ffoorr  aann  hhoouurr  oorr  ttwwoo  ttoo  ttaakkee  ccaarree  
ooff  bbuussiinneessss..  GGeenneerraallllyy  tthhee  cclluubb  wwiillll  bbee  wwiilllliinngg  ttoo  pprroovviiddee  aa  ccoommpplliimmeennttaarryy  lluunncchh  aanndd  cclluubb  
ttoouurr  ffoorr  yyoouurr  pprroossppeeccttss  aanndd  wwiillll  uussuuaallllyy  ddoo  iitt  oonn  sshhoorrtt  nnoottiiccee..    
  

22..    TTeeaamm  pprroossppeeccttss  uupp  wwiitthh  mmeemmbbeerrss  ffoorr  ggoollff,,  tteennnniiss,,  oorr  ootthheerr  aaccttiivviittiieess  
 
If your prospects are looking for a country club lifestyle, Membership Directors will 
often agree to schedule tennis or a round of golf for your prospects to help them evaluate 
a club.  They’ll team your customers up with existing members who can be counted on to 
extol the benefits of the community and the club.  This allows prospects to identify the 
clubs which are the best matches for them.  At the same time, it demonstrates the added 
value service you offer.   
  
  

33..  CCooooppeerraattee  wwiitthh  yyoouu  oonn  aa  wweellccoommee  oorr  cclloossiinngg  ggiifftt..  OOfftteenn  tthheeyy’’llll  bbeeaarr  tthhee  ccoosstt  
aanndd  eenncclloossee  yyoouurr  ccaarrdd  aass  wweellll  aass  tthhaatt  ooff  tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr..    

  
CClluubbss  wwiillll  oofftteenn  pprroovviiddee  ggiiffttss  ffoorr  yyoouu  ttoo  pprreesseenntt  ttoo  yyoouurr  uuppppeerr--ttiieerr  bbuuyyeerrss  ((tthheessee  aarree  aallssoo  
ttoooollss  ffoorr  sseelllliinngg  cclluubb  mmeemmbbeerrsshhiippss))..  SSaammppllee  ggiiffttss  mmiigghhtt  iinncclluuddee  aa  ccoommpplliimmeennttaarryy  ddiinnnneerrss  
aatt  tthhee  cclluubb  ffoolllloowwiinngg  pprrooppeerrttyy  ppuurrcchhaassee,,    mmoovviinngg  ddaayy  ppiiccnniicc  bbaasskkeettss  oorr  ccoonnggrraattuullaattiioonnss  
ccaakkeess  pprreeppaarreedd  bbyy  tthhee  cclluubb’’ss  kkiittcchheenn..    
  

44..  RReeffeerr  BBuussiinneessss  ttoo  yyoouu..  
  
AAsskk  tthhee  cclluubb’’ss  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  ffoorr  bbuuyyeerr  aanndd  sseelllleerr  rreeffeerrrraallss..    SSoommee  ppeeooppllee  sshhoopp  ffoorr  
ccoouunnttrryy  cclluubbss  bbeeffoorree  tthheeyy  sshhoopp  ffoorr  hhoommeess..      TThhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  iiss  aallssoo  oofftteenn  aawwaarree  
ooff  mmeemmbbeerrss  wwhhoo  aarree  ppllaannnniinngg  oonn  lleeaavviinngg  tthhee  aarreeaa..    NNoott  oonnllyy  ccaann  yyoouu  hheellpp  tthheessee  
hhoommeeoowwnneerrss  sseellll,,  yyoouu  ccaann  aallssoo  rreeffeerr  tthheemm  ttoo  tthheeiirr  nneeww  llooccaattiioonnss..        PPrroovviiddee  yyoouurr  bbuussiinneessss  
ccaarrddss  ttoo  tthhee  MMeemmbbeerrsshhiipp  DDiirreeccttoorr  aanndd  aasskk  hhiimm  oorr  hheerr  ttoo  ssuuggggeesstt  yyoouu  aanndd  hhaanndd  oouutt  yyoouurr  
ccaarrddss  wwhheenn  ccoommiinngg  aaccrroossss  bbuuyyeerr  oorr  sseelllleerr  pprroossppeeccttss..        IIff  yyoouu  aarree  aabbllee  ttoo  ggeett  aa  cclluubb  
mmeemmbbeerrsshhiipp  lliisstt,,  aadddd  iitt  ttoo  yyoouurr  cceenntteerr  ooff  iinnfflluueennccee  aanndd  ffaarrmm  tthhee  lliisstt..      

  
55..  PPrroovviiddee  iinnffoorrmmaattiioonn  aabboouutt  tthhee  cclluubb  wwhhiicchh  yyoouu  ccaann  aadddd  ttoo  yyoouurr  rreellooccaattiioonn  

ppaacckkeettss,,  uussee  ttoo  eennhhaannccee  yyoouurr  WWeebbssiittee,,  aanndd  uussee  ttoo  hheellpp  ppoossiittiioonn  yyoouu  aanndd  tthhee  
ccoouunnttrryy  cclluubb  ccoommmmuunniittyy  eexxppeerrtt  ..  

 
Add information about the clubs in your area to the community relocation packets you 
send to out-of-towners.  Include club information in special information books you create 
for your upper tier listings, and add club information to your Website.   
 
If you are in an area with multiple clubs, research the clubs and create a comparison chart 
to help match customers with the facilities in which they are most interested.  After all, 
different clubs relate to different lifestyles.  Develop a checklist of questions, do research, 
then create a club comparison checklist or matrix.  Here are some questions to get you 
started. 
 



Questions you might ask: 
 
 What one-time and annual or monthly fees are charged? 
 What dining facilities does the club have? 
 What sports are available? (Golf, tennis, swimming, handball, squash, etc...) 
 What pro and shop services are available? 
 Does the club have a junior program for children? 
 What member tournaments are scheduled for the various sports? 
 When is the club not available for member sports (special tournaments, etc)? 
 What other services are available (spa services, child care, etc...)? 
 What is the dress code? 
 How many members are there? 
 What other clubs offer reciprocal privileges? 
 If the club is in a club community, does a homeowner have priority over a non-resident for 

membership?  Priority for tee times? 
 If a homeowners sells, can he/she transfer membership to the new home buyer? 
 
To enhance your position as an expert in luxury home properties, consider becoming an 
expert in the country club lifestyle options available in your community and start by 
networking with club Membership Directors. 
   
 
 


